GUERRILLA MARKETING GROUP

BERLIN . DENVER L) SAN FRANCISC

Guerrilla Training am Dienstag, 27. April 2010
in Berlin

Professionell Verhandeln

Unkonventionelle Taktiken, wie Sie in schwierigen
Verhandlungen bessere Ergebnisse erzielen.

. Inhalt

=  Was ist Verhandeln?

=  Verhandeln im In— und Ausland

. Durch geschickte Kommunikation zum Ziel

=  Wie kommen Sie aus einer Sackgasse heraus?

= Warum verhandeln, wenn der Preis stimmt?

. Einzelverhandlungen (mit Ubungen)

L] Unterschiedliche Verhandlungstaktiken

=  Wie wehren Sie sich gegen unfaire Verhandlungstechniken?

= Wie erreichen Sie eine hohe Zufriedenheit bei Ihrem Verhandlungspartner?

. Zielgruppe

= Alle, die im Arbeitsalltag oder privat verhandeln
. Ziele

=  Geeignet fiir AuBendienst, Management und Ingenieure, alle Branchen

. Sie werden sicherer im Umgang mit lhren Verhandlungspartnern
=  Sie kdnnen leichter bessere Ergebnisse beim Verhandeln erzielen

=  Sie werden Spal? beim Verhandeln haben

. Termin/Ort

. Dienstag, 27. April 2010, 9.00 Uhr bis 17.00 Uhr

L] Phonix-Griinderzentrum, Am Borsigturm 40, 13507 Berlin

. Trainerin: Petra Owen
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FAX-Antwort: 030-480 97-172
oder Email: petra.owen@guerrilla.de

Investition: 175,00 € zzgl. MwSt. pro Person inkl. Getranke und Gebéck in der Friihstiicks— und
Kaffeepause.

In der Mittagspause besteht die Mdglichkeit, in den benachbarten Borsighallen gunstig und vielfaltig
zu essen oder einzukaufen.

Verbindliche Anmeldung bis 20.4.2010*

[ 1 Ich nehme am Training ,Professionell Verhandeln“am 27.4.2010 in Berlin
mit ___ Personen teil.

[ ] Bitte schicken Sie mir die Rechnung zu.

[ 1 Ilch habe noch Fragen, bitte rufen Sie mich an!

Sie erreichen mich von Uhr bis Uhr.

Meine Adresse:

Firma:

Name:

Stralle:

PLZ/Ort:

Telefon:

Email:

Bitte schicken Sie mir Informationen zu weiteren 6ffentlichen Guerrilla Trainings:
[ 1 Guerrilla Marketing [ 1 Préasentationstraining

[ 1 Guerrilla Verkauf [ 1 Die Kunst der Kaltakquise

[ ] Bitte senden Sie mir Informationen tber lhr Seminarprogramm fiir Firmen.

[ 1 Bitte nehmen Sie mich in lhren kostenlosen Email-Verteiler auf.

* Bei Nicht-Teilnahme fallt danach eine Stornogebuhr von 33,00 € an. Bei voller Bezahlung wird die
Summe mit lhrer Teilnahme am nachsten 6ffentlichen Guerrilla Workshop verrechnet.
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